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Linha do tempo

Nossa história

Chegada da família
Coutinho em Jardim 
América, Cariacica, 
oriunda de Afonso 
Cláudio.

1964

Mario de Vargas Coutinho 
(Pai) e Luiz Coelho 

Coutinho (Filho) iniciam 
uma pequena mercearia 

em Jardim América,
Auto Serviço Coutinho.

1978

Ampliação da 
sociedade. Entrada 
dos irmãos Mario, 
Lourdes e Nilton e da 
Célia (esposa do Luiz).

1988

5 lojas 1998

Criação do Extrabom
Supermercados, com a 
fusão do Coutinho
e Praia Supermercados,
com posterior aquisição
das cotas em 2010. 

1999

Criação do Extracenter,
Shopping da Cidade,

em Guarapari.
2001

Criação do Extraplus,
bandeira de lojas 
premium.

2002

Sócio fundador
da Rede Brasil

de Supermercados.
2004



Criação do e-commerce 
Extraplus Delivery.2010 WWW.

Inauguração do
Centro de Distribuição

e Administração
em Civit I – Serra.

2013

Eleita uma das
melhores empresas
para se trabalhar
no varejo (GPTW -
Great Place to Work).

2015

2019

Criação do
Atacado Vem e
novas lojas.

2020

2022

2025

2028BI4
BI3

BI1

BI2



Crescer de forma 
sustentável
Esse sempre foi o principal compromisso do 
Extrabom. E quando falamos em 
sustentabilidade, vamos além do cenário 
econômico. Nosso objetivo é crescer de forma 
sólida e em equilíbrio com a sociedade e o 
meio ambiente.

Hoje, somos a maior rede de supermercados 
do Espírito Santo. E trabalhamos para ser cada 
dia melhor para nossos clientes, colaboradores
e parceiros.

O Extrabom é sociofundador da Rede 
Brasil de Supermercados, um dos 
conglomerados mais expressivos do 
segmento e que visa estimular a 
competitividade dos acionistas, frente 
aos demais supermercados do país.
Somos também a marca mais 
lembrada pelos capixabas entre os 
supermercados, fato comprovado 
várias vezes pelo Recall de Marcas e 
Marcas Ícones.

E para crescer cada 
vez mais, traçamos um 
plano de expansão.



Perfil das lojas

Extrabom é a marca mais relevante do Grupo, contando 
com 35 lojas distribuídas pela Grande Vitória, Colatina e 

São Mateus, com produtos e serviços voltados para o 
público de rende média, garantindo economia, bom 

atendimento, qualidade e variedade.

Marca voltada para o segmento premium, a bandeira 
conta com 4 unidades, sendo 1 no município de Vila Velha 

e as demais em Vitórias. As lojas oferecem produtos e 
serviços diferenciados, produtos exclusivos e importados 

além de um atendimento de excelência.

Para oderecer aos consumidores capixabas preço baixo 
no atacado e no varejo, em 2020, inauguramos o Atacado 

Vem. Com 7 lojas distribuídas entre Serra, Guarapari e 
Cariacica, o Atacado Vem oferece ao público mais de 9 

mil itens de diferenças categorias.



ENCONTRE
UMA LOJA

O Grupo Coutinho possui 46 
lojas, divididas em Extrabom, 

Extraplus e Atacado Vem e 
distribuídas nas cidades de 

Cariacica, Colatina, Guarapari, 
São Mateus, Serra, Vila Velha, 

Viana e Vitória.

Vitória
8 lojas 

Serra
16 lojas 

Vila Velha
6 lojas 

Cariacica
4 lojas 

Guarapari
7 loja

São Mateus
2 lojas 

Colatina
2 lojas

EXTRABOM SUPERMERCADOS

EXTRAPLUS SUPERMERCADOS

ATACADO VEM

Viana
1 loja



Extrabom

ITACIBÁ

JARDIM AMÉRICA

CRUZEIRO DO SUL

Checkouts Self-checkouts

CARIACICA 16

12

14

CENTRO COLATINA

SÃO SILVANO

COLATINA 9

11

MUQUIÇABA

CENTRO GUARAPARI

PRAIA DO MORRO

EXTRACENTER

AREIA PRETA

IGREJA MATRIZ

GUARAPARI 12

7

13

23

5

13

AREIA PRETA 5

2

2

 2

CENTRO SÃO MATEUS

BR 101

SÃO MATEUS 12

12

VALPARAÍSO

JACARAÍPE

LARANJEIRAS

FEU ROSA

SERRA DOURADA II

CENTRO SERRA

PLAZA TOP LIFE

PORTO CANOA

EXTRACENTER

COLINA DE LARANJEIRAS

CARAPINA GRANDE

SERRA 14

19

12

11

10

9

14

16

16

11

11

SERRA DOURADA II 10

1

2

2

PLAZA TOP LIFE 14

EXTRACENTER 16 2

CARAPINA GRANDE 11

MARCÍLIO DE NORONHAVIANA 14



Checkouts Self-checkouts

ITAPOÃ

GLÓRIA

BOULEVARD SHOPPING

PRAIA DAS GAIVOTAS

BARRAMARES

VILA VELHA 14

11

14

14

17BARRAMARES 17

4

2

2

JARDIM CAMBURI

PRAIA DO SUÁ

VILA RUBIM

GOIABEIRAS

ITARARÉ

VITÓRIA 17

16

16

16

16ITARARÉ 16

4

2

4

CEASACARIACICA 16

MUQUIÇABAGUARAPARI 16

BR 101 LARANJEIRAS

VILA NOVA DE COLARES

JACARAÍPE

JARDIM LIMOEIRO

BR 101 MALL

SERRA 18

14

17

14

16BR 101 MALL 16

Atacado Vem

Extraplus

PRAIA DA COSTAVILA VELHA 7

HORTOMERCADO

JARDIM DA PENHA

PRAIA DO CANTO

VITÓRIA 8

8

4

4

2

5



E-commerce Extrabom, 
Extraplus e Atacado Vem
Pioneiro no mercado capixaba, o Extraplus oferece desde 2012 o serviço de 
e-commerce para seus clientes. É uma opção moderna, prática e cômoda para os 
consumidores. Em 2017 o Extrabom também passou a operar online e em 2022 o 
Atacado Vem. Atualmente, além das versões desktop e mobile, contamos com 
aplicativos para smartphones, disponíveis para Andoid e IOS. O serviço atende 
com entregas e retiradas todos os municípios que possuímos atuação e, em Vitória 
e Vila contamos com também com o serviço de Drive Thru.



Oportunidades para 
sua marca
Mídias PDV
• Box Exclusivo

• Painéis internos e externos

• Placas de carrinho

• Capas de antena

• Elevadores

• Adesivos nos caixas

• Uniformes de funcionários

• Adesivos de base de Checkout

• Adesivos de ilhas de congelados 
e freezers

• Sacolas de compras (camiseta)

• Sacos de pão

• Rádio interna

• Front Atacado

• Backlight Atacado

• E-commerce

• Festivais

• Ações Especiais

Painéis internos e externos

Placas de carrinho

Capas de antena

Adesivos nos caixas

Uniformes de funcionários

Adesivos de base de Checkout

Adesivos de ilhas de congelados 

Sacolas de compras (camiseta)

Backlight Atacado



Painéis externos
e internos: 

Grande visibilidade, tanto para explorar o PDV e 
apresentar o produto de forma impactante quanto 
para capturar o público de passagem pelas vias de 

acesso a loja, ampliando a mensagem.

• Período: trimestral.

Box exclusivo no 
encarte
A mídia impressa é um abrangente ceículo de comunicação, 
proporcionando ao cliente uma maior visibilidade de produtos em 
oferta, dando mais tempo para analisar suas compras. Expostos em 
lojas, distribuído digitalmente e disponível para acesso online.



Elevadores
Visibilidade de Marca/Produto nos elevadores 

das lojas. O elevador é a ponte entre o 
estacionamento e a loja, fazendo com que um 
grande fluxo de clientes o utilizem no início e 

término da compra.

• Período: mensal.

Adesivos nos 
caixas
Disponível para todas as lojas da rede.

• Período: mensal.

Placas de
carrinho
O carrinho tem uma circulação frequente nas lojas e 
fica localizado perto dos estacionamentos, locais 
onde o fluxo de pessoas é intenso. Isso faz com que 
a inserção de uma marca seja uma ótima estratégia: 
além do constante contato com o cliente, é um 
ótimo suporte para lembrança visual.

• Período: mensal.



Uniforme dos 
funcionários

Disponibilizamos a oportunidade de 
divulgação da sua marca no uniforme utilizado 

por nossos funcionários. Isso certamente fará 
com que ela seja percebida pelos clientes que 

são atendidos por nossos profissionais.

• Período: anual.

Adesivo base 
cheque
Comunicação com o cliente no último 
contato com a loja. Disponibilizamos para 
todas as unidades da rede.

• Período: mensal.

Adesivos nos freezeres 
e ilhas de congelados

As ilhas de congelados e freezeres causam um grande impacto visual 
nocliente, disponibilizando um amplo espaço para divulgação de marcas.

• Período: mensal.

Sacola de compras
São mais de 6 MILHÕES de sacolas de 
compras por mês circulando em nossas lojas.

• Período: trimestral.

Uniforme dos 

divulgação da sua marca no uniforme utilizado 
por nossos funcionários. Isso certamente fará 

com que ela seja percebida pelos clientes que 



Rádio interna
A rádio é responsável por boa parte da comunicação de 
promoções da loja, ela propõe um maior entretenimento 
com o cliente, além de atenção paralela e boa divulgação 
de produtos.

• Período: mensal.

Front e Backlight
ATACADO VEM.

Saco de pão
O Extrabom oferece uma excelente maneira de entrar na casa do consumidor e 

sentar-se à mesa com ele. Sabe como isso é possível? Através da propaganda no 
nosso Saco de Pão. O pão francês é o produto mais vendido na rede. O espaço é 

estratégico para associação de produtos com o querido pão francês, despertando o 
desejo de consumo.

• Período: trimestral.



Oportunidades para 
sua marca
Sites e-commerce
Anunciar no e-commerces é uma estratégia 
fundamental para potencializar as vendas de uma 
marca, pois esses espaços online oferecem uma 
ampla visibilidade a um público altamente 
segmentado e com intenção de compra. Ao se 
associar, sua marca ganha credibilidade e 
alcance, atingindo consumidores que já 
estão engajados no ambiente digital de 
compras. Além disso, os anúncios 
permitem uma mensuração precisa dos 
resultados, possibilitando ajustes rápidos 
e eficientes na estratégia, o que 
contribui para um retorno sobre o 
investimento mais assertivo.

• Período: a combinar.

www.extrabom.com.br

www.extraplus.com.br

www.atacadovem.com.br

WWW



Oportunidades para 
sua marca
Redes Sociais
As redes sociais são hoje indispensáveis em 
qualquer estratégia de comunicação. Além disso, 
em uma realidade digital como a nossa, estar 
presente no Facebook e no Instagram cria maior 
interatividade com o cliente e permite aumentar 
significativamente o alcance de uma campanha ou 
publicação. Incluir essas mídias no seu plano vai 
permitir divulgar amplamente conteúdos 
compactos e, ainda, alcançar efetividade de modo 
barato e lucrativo.

• Período: a combinar.

Festivais

@extrabomsupermercados

@supermercadosextraplus

@atacadovem



Oportunidades para 
sua marca
Ações PDV
• Ponto Extra varejo

• Ponto Extra Atacado

• Face Frontal

• Ilha de Pallets

• Ilha de Congelados

• Mesa de Salsicharia

• Display Exclusivo

• Produto Adicional

• Ações Especiais



Face Frontal
Conhecido como frente de caixa, o 

check stand permite a venda por 
impulso de última hora.

• Período: mensal.

Ilha de Pallets
A ilha de produtos é uma exposição 
diferenciada, ganhando destaque da 
sua posição normal. Ela está localizada 
entre os corredores e pontos de maior 
fluxo de clientes

• Período: mensal.

Ponto Extra
A ação de Ponto Extra ou Ponta de 
Gôndola é onde o produto é exposto por 
tempo limitado e que tem por objetivo 
destacá-lo de sua posição normal.

• Período: mensal.



Display
exclusivo
Exposição de produto em um 

material promocional da empresa.

• Período: mensal.

Produto 
Adicional
Utilizamos o checkout para evidenciar produtos com o 
intuito de proporcionar vendas por impulso. Os 
operadores de caixa oferecem os produtos negociados 
aos clientes durante o atendimento, aumentando as 
vendas e as chances de experimentação.

Todos os checkouts positivados.
Vigência da ação: uma semana.

Mesas de 
salsicharia
Uma mesa com exposição de 
produtos diferenciada, ganhando 
destaque da sua posição normal.
Fica localizada no setor de perecíveis.

• Período: mensal.

Cabeça de ilha
de congelados

A ilha de congelados é uma exposição de produtos diferenciada, ganhando 
destaque da sua posição normal. Ela fica posicionada na ponta da ilha.

• Período: mensal.



BOX ENCARTE EXTRABOM

MEIO BOX ENCARTE EXTRABOM

BOX ENCARTE EXTRAPLUS

BOX ENCARTE ATACADO VEM

FOTO ENCARTE EXTRABOM

FOTO ENCARTE EXTRAPLUS

FOTO ENCARTE ATACADO VEM

PONTO EXTRA

ILHA DE UM PALLET

ILHA DE DOIS PALLETS

PONTA DA ILHA DE CONGELADOS

MESA DE SALSICHARIA

FACE FRONTAL CHECK STAND

CROSS MERCHANDISING

E-COMMERCE

PLACAS DE CARRINHOS

PAINEIS INTERNOS E EXTERNOS

RADIO INTERNA

SACO DE PÃO

SACOLA DE COMPRAS

ADESIVO DE CHECKOUT

REDES SOCIAIS

UNIFORME DE FUNCIONÁRIOS

PRODUTO ADICIONAL NO CAIXA

ADESIVO DE FREEZERS

CAIXA E-COMMERCE

FESTIVAIS

AÇÕES ESPECIAIS

ADESIVO DE CHÃO

PAINEL DIGITAL

SAMPLING

Vigência Investimento

QUINZENAL

QUINZENAL

QUINZENAL

QUINZENAL

QUINZENAL

QUINZENAL

QUINZENAL

MENSAL

MENSAL

MENSAL

MENSAL

MENSAL

MENSAL

MENSAL

MENSAL

TRIMESTRAL

TRIMESTRAL

MENSAL

TRIMESTRAL

TRIMESTRAL

TRIMESTRAL

SEMANAL

ANUAL

SEMANAL

MENSAL

TRIMESTRAL

DE ACORDO COM A AÇÃO

DE ACORDO COM A AÇÃO

45 DIAS

MENSAL

DE ACORDO COM A AÇÃO

Ações Especiais
Ação

R$ 12.500

R$ 6.500

R$ 3.500

R$ 5.500

R$ 1.000

R$ 500

R$ 500

R$ 2.000

R$ 1.000

R$ 2.000

R$ 1.000

R$ 2.000

R$ 500

R$ 250

A NEGOCIAR

R$ 50

A NEGOCIAR

R$ 1.500

R$ 30.000

R$ 50.000

R$ 600

A NEGOCIAR

A NEGOCIAR

R$ 2.500

R$ 2.500

R$ 20.000

A NEGOCIAR

A NEGOCIAR

R$ 9.000

R$ 500

A NEGOCIAR

BOX ENCARTE EXTRABOM QUINZENAL R$ 12.500

BOX ENCARTE EXTRAPLUS QUINZENAL R$ 3.500

FOTO ENCARTE EXTRABOM QUINZENAL R$ 1.000

FOTO ENCARTE ATACADO VEM QUINZENAL R$ 500

ILHA DE UM PALLET MENSAL R$ 1.000

PONTA DA ILHA DE CONGELADOS MENSAL R$ 1.000

FACE FRONTAL CHECK STAND MENSAL R$ 500

E-COMMERCE MENSAL A NEGOCIAR

PAINEIS INTERNOS E EXTERNOS TRIMESTRAL A NEGOCIAR

SACO DE PÃO TRIMESTRAL R$ 30.000

ADESIVO DE CHECKOUT TRIMESTRAL R$ 600

UNIFORME DE FUNCIONÁRIOS ANUAL A NEGOCIAR

ADESIVO DE FREEZERS MENSAL R$ 2.500

FESTIVAIS DE ACORDO COM A AÇÃO A NEGOCIAR

ADESIVO DE CHÃO 45 DIAS R$ 9.000

SAMPLING DE ACORDO COM A AÇÃO A NEGOCIAR




